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Уважаемые читатели!
Если вы держите в руках эту книгу, значит, скорее всего, 

вы хотите попробовать свои силы на фондовом рынке. Воз-
можно, вы впервые решились заработать деньги таким спо-
собом, а может быть, уже прошли сквозь череду успехов 
и неудач на этом пути и хотите восполнить свои знания, 
используя опыт признанных успешных трейдеров.

Я сам долгое время работал трейдером и тоже когда-
то делал первые шаги на этом поприще. По моему глубо-
кому убеждению, такие книги, как «Путь черепах», нужно 
читать обязательно. Они помогают мыслить неординарно. 
Они подлинно демонстрируют уникальные пути успешных 
трейдеров, сотканные прежде всего из их усилий и неудач, 
проб и ошибок, давших затем дорогу триумфу и профес-
сионализму.

Тут я готов поделиться и собственным опытом. Уве-
рен, что несколько моих примеров еще раз подтвердят тот 
непреложный факт, что успех на фондовом рынке обес-
печивается не просто знанием набора четких правил, но 
умением использовать эти правила при построении собс-
твенного, уникального пути.

Я пришел на фондовый рынок в конце 1992-го и с места 
в карьер кинулся покупать и продавать какие-то ценные 



бумаги. Я тогда жил в Израиле, работал в израильском 
банке советником по инвестициям и думал, что я самый 
умный. Как раз в тот момент, когда рынок сильно вырос, 
моя теща решилась доверить мне весьма крупную для нее 
сумму — 5000 долларов. «Я вижу, что все зарабатывают, —  
сказала она, — и я тоже хочу. Заработай мне денег». 
Я взял эти деньги и в конце 1993-го заработал около 2000 
долларов прибыли. А в 1994 году израильский рынок упал 
примерно на 60—70%. Естественно, я потерял все. Именно 
тогда я понял две принципиальные вещи. Во-первых, 
никогда нельзя брать деньги у тещи! Во-вторых, люди, дале-
кие от фондового рынка, приходят именно тогда, когда он 
очень дорогой. Фактически это верный сигнал продавать. 
Я воспользовался этим опытом, когда уже в Москве весной 
2006 года ко мне пришла мама и сказала: «Женя, мы очень 
долго следили за фондовым рынком, ты шесть лет угова-
ривал нас вложиться, а мы боялись. Теперь мы наконец 
решились. Все говорят о рынке, и все на нем зарабатывают». 
Я понял, что история повторяется. Я ответил тогда: «Мама, 
забери деньги и по меньшей мере полгода не приходи ко 
мне». Затворив за ней дверь, я позвонил своим трейдерам 
и дал распоряжение продать все что можно, потому что 
моя мама пришла на рынок. И действительно, недели через 
две начались серьезные снижения, и вскоре рынок упал на 
30—35%. 

Другой случай демонстрирует важность нестандартного 
мышления. Успешные трейдеры посоветовали мне: «Читай 
газеты и делай все наоборот». В доказательство справедли-
вости своих слов они показали статистику, и я пришел к 
удивительному для себя открытию, которое очень помогает 
мне и по сей день. Когда в газетах начинают появляться 
мрачные заголовки: «Рынок упал», «Черный день на фондо-
вом рынке», «Катастрофа» и у трейдеров темнеет в глазах, 
это означает только одно: настало время покупать. Поку-
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пать надо тогда, когда отчаянная мысль «Господи, зачем 
мне все это, что я вообще забыл на фондовом рынке?» 
особенно рьяно точит воспаленное сознание. И напротив, 
когда газеты каждый день трубят о том, что рынок ушел в 
небеса и никогда уже оттуда не вернется, значит, пришло 
время продажи.

Шаг за шагом я прокладываю свой путь на фондовом 
рынке, усваивая важнейшие уроки и используя приоб-
ретенные таким образом индикаторы. В свою очередь, 
я хочу пожелать читателям следовать собственным путем, 
не стараясь угнаться за толпой и не принимая доверитель-
ные рассказы везунчиков как руководство к действию. Зара-
батывают только те, кто не смешиваясь с толпой, пытается 
размышлять, сопоставлять и делать собственные выводы. 
Зарабатывают те, кто способен мыслить самостоятельно, 
используя при этом опыт профессионалов.

Учитесь, мыслите, зарабатывайте. 

Евгений Коган, 
глава инвестиционной группы «АнтантаПиоглобал»


